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Kombinieren Sie

Print & Online

Ihre Wahl ankreuzen: 

 Ausgabe Dreiland

 Ausgabe Zürich / Ostschweiz

 Ausgabe Bern

Jetzt 4 Wochen Online buchen!  
Ihre Wahl ankreuzen:

 September 24  März 25  Juli 25 

 Oktober 24  April 25  August 25 

 November 24  Mai 25  September 25 

 Februar 25  Juni 25  Oktober 25

 1 Monat  2 Monate  3 Monate 

   Rabatte: 10% bei 12 Wochen

Meine Wunsch-Kategorie:  Golf & Lifestyle 

  Golf & Business 

  Golf & Sport

Kombi Preis 
Aktion  

bis 1.2.2025

Unsere Leistungen

 Wir texten  Wir fotografieren
 Wir gestalten  Wir publizieren

Ihre Vision –  
der Nährboden auf  
dem 4 Visions baut 

4 Visions GmbH

Regio Golf Advertorial

Welche Veränderungen Sie auch immer anstreben 
oder welche Ziele Sie erreichen wollen, bei allen 
Themen rund um die Immobilie steht Ihnen Frau 
Rocio Pintor zur Seite und begleitet Sie kompetent, 
persönlich und mit viel Feingefühl durch alle 
Phasen bei Ihren ganz individuellen Bedürfnissen.  

Jeden Auftrag als einzelnen Wert zu betrachten und die Freu-
de am neuen Zuhause in den Augen meiner Kundinnen und 
Kunden zu sehen, treiben mich immer wieder aufs Neue an 
und stellen die wichtigsten Eckpunkte meiner täglichen Ar-
beit dar. Die Schönheit der Immobilien, ihre Architektur und 
Geschichte haben mich schon immer begeistert und dazu 
inspiriert, die Einzigartigkeit der Menschen in Bezug auf den 
Wohn- und Wohlfühlort sichtbar zu machen. Dafür stehe ich. 
Dafür steht 4 Visions.

Vierdimensionales Denken
Rocio Pintor hat langjährige Erfahrung in der Immobilien-
branche und bringt viel Berufskenntnisse mit. Den Schritt in 
die Selbstständigkeit vollzog die Bernerin aus verschiedenen 
Gründen. Denn der Name ihres Unternehmens, 4 Visions, 
bedeutet neben den Visionen, Rocio Pintor auch die Freude 
am räumlichen Denken und Realisieren. «Die Zahl 4 spielt in 
meinem Leben immer wieder eine wichtige Rolle. Ich sehe dar-
in die Freiheit, sich in alle vier Himmelsrichtungen zu bewegen. 
Und neben der dreidimensionalen Gestaltung von Wohnräu-
men existiert doch immer auch noch eine weitere Dimension, 
diejenige von freien Gedanken und Vorstellungen.»

Persönliches Gespräch als Basis
Mit diesen Perspektiven setzt 4 Visions gerne Träume ihrer 
Kundinnen und Kunden in Realität um. Ohne aufdringliches 
Marketing, ohne aufwändige Sonderaktionen, ohne aggres-
sive Werbung. Rocio Pintor ist überzeugt, dass ihr weit ver-
zweigtes Netzwerk die optimale Basis bildet für eine ge-
meinsame Zusammenarbeit mit der Kundschaft. 

Dabei steht das Vertrauen an erster Stelle. «Ich liebe das di-
rekte Gespräch mit Menschen. Eine diskrete Vermarktung 
beruht vor allem auf den relevantesten Fähigkeiten und Tu-
genden des Maklerberufs, wie ich ihn verstehe: Detaillierte 
Kenntnis des Marktes, umfassende Immobilien-Expertise, 
persönlicher Kundenkontakt, Diskretion und Verlässlich-
keit», sagt Rocio Pintor. Qualitativ hochstehende Verkaufs-
unterlagen mit fein ausgearbeiteten Details unterstützen die 
persönlichen Bedürfnisse der Kundinnen und Kunden und 
helfen, individuelle Marketingkonzepte mit durchdachten 
Vermarktungsstrategien für alle möglichen Käuferzielgrup-
pen zu definieren. In jedem Fall spielt aber die individuelle 
Begegnung eine zentrale Rolle.

Emotionen spielen eine Rolle
Feingespür und ein sensibles Gefühl für das Gegenüber ist 
im Immobilienhandel besonders wichtig. Denn oft ist die Si-
tuation, in der sich Kunden befinden, nicht selbst gewählt. 
Manchmal stehen sie in einer schwierigen Lebenslage, müs-
sen Schicksalsschläge überstehen - oder befinden sich auf 
dem Weg in eine neue Zukunft. Rocio Pintor weiss aus Er-
fahrung: «Diese emotionalen Angelegenheiten gilt es zu er-
kennen und mitzubegleiten. Schliesslich geht es längst nicht 
nur um Profit, sondern viel mehr auch um eine befriedigen-
de und glückliche Arbeit.»

Für Rocio Pintor ist das Realisieren von Visionen zur erfüllten 
Lebensaufgabe geworden – ein grosses Plus für Menschen 
auf der Suche ihrer Wunschimmobilie oder für Eigentümer, 
die sich von einem Objekt oder einer Landparzelle trennen 
wollen.

Verschaffen Sie sich einen ersten Eindruck  
auf Ihrer Webpage und erfahren Sie mehr  
über all Ihre Vorteile bei einer Zusammenarbeit 
mit 4 Visions.
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Luxus erleben in der Outletcity Metzingen

Für alle, die Fashion, Food, Design, Architektur,  
Kultur und Natur gleichermassen schätzen, 
wird ein Besuch in der Outletcity Metzingen zum  
perfekten Wochenend-Kurztrip.

Metzingen, der Ort am Fusse der Schwäbischen Alb gelegen, 
liegt inmitten eines Biosphärengebiets. Dass die Heimatstadt 
von Hugo Boss als eine der schönsten Tourismusregionen 
Deutschlands gilt, liegt an der landschaftlichen Vielfalt und an 
den abwechslungsreichen Freizeitmöglichkeiten, die die nähe-
re Umgebung zu bieten hat. Wer der Einladung in den Süden 
Deutschlands folgt, darf sich darüber hinaus auf zahlreiche at-
traktive Angebote, namhafte Designer und einladendes Flair 
freuen. Nur 2,5 Stunden von Zürich entfernt laden über 170 Pre-
mium-, Sport- und Luxusmarken wie Adidas, Bogner, Coach, Ha-
ckett, Lululemon, Nike, Puma, Salvatore Ferragamo und viele 
mehr zum Shopping Deluxe ein. In den Flagship Outlet Stores 
der angesagtesten Brands erlebt man pures Luxus-Feeling in 
puncto Atmosphäre, Auswahl und Angebot: Reduzierungen von 
bis zu –70 %* sind durchaus ein attraktives Argument dafür, die 
Outletcity Metzingen unbedingt kennenzulernen. 

Guter Geschmack ist aber nicht nur eine Frage der Mode. Aus die-
sem Grund legt man auch bei den vielfältigen Gastronomiebe-
trieben ein besonderes Augenmerk auf Ästhetik, die mit ab-
wechslungsreicher Kulinarik einhergeht. Ob italienisches Flair auf 
der Dachterrasse der L’Osteria, Chalet-Feeling im Outdoor-Be-
reich der Almresi oder auf Genuss-Reise durch Asien bei Sushi & 
Bowls im Champa – die kulinarische Vielfalt macht einen Einkaufs-
tag in Europas grösstem** Outlet einfach unvergesslich. Und im 
Herzen des Luxusareals begeistert das exquisite Ambiente der 
Bollicine&Co. Champagne Bar. Eingebettet in das Who’s who der 
grossen Designer lädt der Treffpunkt zum perfekten Start oder 
Abschluss eines erfolgreichen Shopping-Tags ein. Gourmets und 
Geniesser schätzen neben den prickelnden Momenten mit purem 
Glamour-Faktor die feine Auswahl an regionalen, italienischen 
Spezialitäten, die auf die renommiertesten französischen Cham-
pagner-Sorten treffen. 

Grossartige Aussichten für Wochenend-Trips
Mit der Neueröffnung des Fashion- und Lifestylehotels Moxy ge-
winnt die ohnehin als Erlebnisdestination bekannte City ein weite-
res Highlight, das den über vier Millionen nationalen und interna-
tionalen Gästen, die jährlich die Outletstadt besuchen, ein 
temporäres Zuhause bietet. Das Hotel ist mit mehr als 200 hoch-
wertigen, neuen Zimmern ausgestattet, die die Möglichkeit bie-
ten, direkt im Herzen des Outlets zu nächtigen. Das Herzstück des 
Hotels stellt die aussergewöhnliche Lobby dar, die von einem Cat-
walk flankiert wird. Und mit dem neuen Welcome Center im Erd-
geschoss werden viele Services an einem Ort vereint.

Exklusive Preisvorteile nach allen Regeln der Shopping-Kunst
Unter outletcity.com/vip-regiogolf erhalten Sie exklusiv einen di-
gitalen VIP Pass***, mit dem Sie bei über 100 teilnehmenden Mar-
ken von vielen weiteren Preisvorteilen in Metzingen profitieren. Zu 
Ihrem persönlichen VIP Shopping Day zählt neben dem VIP Pass 
ein Coffee Voucher, sowie ein Ausfahrticket, das Sie im Outletcity 
Welcome Center bei Nennung des Kennworts Regiogolf erhalten.

365 Tage geöffnet: Der Online Shop der Outletcity Metzingen 
Bis zum nächsten Besuch in Metzingen bietet übrigens der Online 
Shop die Möglichkeit, grossartige Styles bei mehr als 350 Premi-
um- und Luxusmarken zu entdecken. Mit dem Code golf24 wird 
Outlet Shopping auch online zum Vergnügen mit VIP-Faktor: 
denn der exklusive Preisvorteil von 15 %**** Rabatt ab einem Min-
destbehaltwert von 150 CHF lohnt sich für alle, die auf der Suche 
nach einer erlesenen Produktauswahl zahlreicher Top-Designer 
zu vergünstigten Preisen sind. 

Informieren Sie sich jetzt über Ihr aktuelles Shopping-Erlebnis in 

der Outletcity Metzingen unter: outletcity.com/erleben

* Gegenüber der unverbindlichen Preisempfehlung der Hersteller,  
soweit es eine solche gibt.

** Nach Verkaufsfläche bzw. Grösse - Marktgutachten «Outlet Centres in Europe»,  
S. 27 (Dezember 2023) der ecostra GmbH, www.ecostra.com/wp-content/ 
uploads/2023/12/outlet-centres-europe_2023-12.pdf

*** Auf den Outletpreis (u.a. bereits reduzierte Ware ausgeschlossen). Gültig bis 
31.12.2024. Detaillierte Informationen zum Angebot finden Sie in den Nutzungs-
bedingungen des VIP Passes unter: outletcity.com/vip-regiogolf

**** Gültig 01.03.– 31.12.2024. Mindestbehaltwert: 150 CHF. Einlösbar in den 
Online-Shops für die Länder Deutschland, Österreich und Schweiz. Einlösbar  
im Warenkorb. Der Gutscheinwert richtet sich nach der gültigen Landeswährung 
 in den entsprechenden Ländershops. Keine nachträgliche Einlösung möglich. 
Das Angebot ist nicht auf frühere Bestellungen gültig. Nicht mit anderen  
Gutscheinen kombinierbar. Keine Barauszahlung. Kein Weiterverkauf. 
 Nur ein Gutschein je Kunde sowie Bestellung einlösbar.
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blocher partners, Joachim Grothus

Ein Shopping- 
Erlebnis für echte 
Geniesser 

Publireportage

Beim Golfen  
zeigt sich der  
wahre Charakter

Interview womenbiz

Regio Golf Advertorial

Gabrielle Cacciatore-von Mandach  
leitet die Netzwerkplattform womenbiz  
für Frauen und ist begeisterte Golferin.   

Gabrielle Cacciatore-von Mandach, was ist womenbiz?
Womenbiz ist eine Netzwerkplattform für Unternehmerin-
nen. Wir ermöglichen eine crossmediale Sichtbarkeit inklu-
sive Marketingunterstützung und bieten viel Erfahrung und 
Unterstützung bei der Geschäftsentwicklung an. Wir setzen 
auf den persönlichen Austausch. Expertinnen stehen für in-
dividuelle Beratungen zur Verfügung, es gibt Businessim-
pulse, Auftrittsgelegenheiten, ein starkes Netzwerk sowie 
Weiterbildungsmöglichkeiten. 

Was ist Ihr Erfolgsrezept? 
Vielfältigkeit und Passion sind unsere Stärken. Womenbiz ist 
keine anonyme Internetplattform, sie wird seit der Grün-
dung mit persönlichem Engagement entwickelt und geführt. 
Denn im Geschäft ist es wie beim Hobby: Nur wer mit Lei-
denschaft dabei ist, hat Erfolg. 

Welche Rolle spielt Golf für womenbiz?
Golf ist ein sozialer Sport, man spielt zusammen und hat zu-
sammen Spass. Unter unseren womenbiz-Frauen gibt es 
viele passionierte Golfspielerinnen – und da liegt es nahe, 
die Interessen zu verknüpfen, Erfahrungen auszutauschen 
und Spass zu haben. Und – last but not least  können auch 
spannende Synergien entstehen. 

Ist Golfspielen Ihr wichtigstes Hobby? 
Das ist so. Ich war früher Springreiterin und Dressurreiterin 
und habe schon damals bemerkt, dass Passion, Konzentrati-
on, Körpergefühl und Präzision zu meinen Stärken gehören. 
Diese Eigenschaften kommen mir beim Golfen sehr entgegen.

Hat der Golfsport Einfluss auf Ihre Tätigkeiten und 
das Netzwerk von womenbiz? 
Auf jeden Fall! Dabei geht es nicht ums «Geschäfte machen» 
sondern darum, einander besser kennen zu lernen. Beim 
Golfen zeigt sich oft der wahre Charakter von Mitspielerin-
nen und Mitspielern – ob sie ehrgeizig, zielgerichtet, ent-
spannt und fair spielen. Eigenschaften, die auch in der Ge-
schäftswelt relevant sind. 

Welchen Nutzen haben die womenbiz-Mitglieder vom 
Magazin «Regio Golf»?
Das Magazin «Regio Golf» bietet Mitgliedern gute mediale 
Auftritte zu sehr vorteilhaften Bedingungen. Das ist einmalig. 
Und weil die qualitativ hochwertigen Golf Magazin Jahrbücher 
in allen Golfclubs, Golfstores, Golfhotels und Driving Ranges 
während der ganzen Saison aufliegen, ist die langdauernde 
Präsenz umso wertvoller.

Sie sind vielseitig tätig, wie bringen Sie alles unter 
einen Hut? 
Ich setzte den Fokus ganz bewusst auf Tätigkeiten, die ich mit 
Passion ausführe und in denen ich gut bin. Andere Aufgaben 
delegiere ich an Menschen, die diese effizienter ausführen als 
ich. So kann ich Prioritäten setzen und mich auf Arbeiten kon-
zentrieren, die mir liegen und mir Freude  machen.

Gabrielle Cacciatore-von Mandach ist Gründerin, 
Visionärin und treibende Kraft von womenbiz.  
Als mehrfache Unternehmerin und dipl. Physio-
therapeutin und mit jahrzehntelanger Erfahrung  
weiss die Berufs- und Familienfrau, 
welchen Herausforderungen 
Unternehmerinnen und Frauen im 
Karriereprozess begegnen. 

Sie ist Geschäftsführerin einer 
Ärztepraxis und tritt als Keynote  
Speakerin auf. Neu bietet sie auch 
Workshops und Consulting  
zum strategischen Arbeits-
management und zur Stress-
bewältigung für Frauen an. 
www.womenbiz.ch
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